
Mitarbeiter technischer Vertriebsinnendienst (m/w) 
Standort: Bad Oeynhausen

Was wir bieten!

- 30 Tage Erholungsurlaub
- Flexible Arbeitszeiten und ein tolles Team
- Möglichkeit eines unbefristeten Arbeitsverhältnisses
- Einen Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge
- Ein verantwortungsvolles Aufgabengebiet in einem Unternehmen mit Start-up-Mentalität
- Individuell zugeschnittene persönliche und berufliche Entwicklungsmöglichkeiten
- Kurze Entscheidungswege und Raum für Ideen
- Mitarbeiter-Benefits

Was wir wünschen!

- Abgeschlossene Berufsausbildung im kaufmännischen/technischen Bereich oder als IT-Kaufmann (m/w)
- Alternativ: Berufserfahrung im Vertrieb von Software- und Facility-Management-Lösungen
- Idealerweise Kenntnisse aus dem Softwarevertrieb im Bereich Facility- und Instandhaltungsmanagement
- Ausgeprägtes technisches Verständnis
- Kommunikationsstärke, souveränes Auftreten und Verbindlichkeit 
- Ausgeprägte Dienstleistungs- und Kundenorientierung

Was wir brauchen!

- Technische Beratung und Betreuung von Bestandskunden (telefonisch oder schriftlich)
- Kontaktaufnahme zu potenziellen Neukunden / Telefonakquise
- Erstellung, Ausarbeitung sowie konsequente Bearbeitung von Angeboten bis hin zu Aufträgen
- Abteilungsübergreifende Zusammenarbeit mit anderen Fachbereichen
- Mitwirkung bei der Erarbeitung und Umsetzung von Vertriebsunterlagen und Lösungskonzepten 
- Ausbau der Vertriebsaktivitäten und Einhaltung einheitlicher Vertriebsprozesse 
- Alle administrativen Tätigkeiten zur Unterstützung im vertrieblichen Tagesgeschäft
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